
هل سئمت من المنافسة الشرسة وقلة العملاء الجادین؟

 السوق العقاري لم یعد کما کان، الطرق التقلیدیة لم تعد 

کافیة.

هذه الدورة لیست مجرد "معلومات"، بل هي "خارطة 

طریق" واضحة صممناها خصیصًا لتمنحك الأفضلیة، 

وتحول تحدیات السوق إلی فرص حقیقیة لزیادة 

مبیعاتك.

بعد هذه الدورة، ستکون قادراً علی:

جذب العملاء بدلاً من مطاردتهم: عبر نظام تسویقي 
أثبت فعالیته (40 ساعة)

تطبیق فوري، نتائج ملموسة: اخرج بخطة عمل 
واضحة بعد 8 ساعات من التطبیق العملي المکثف

مبیعات أکثر، عملاء أفضل: تعلم أسرار الخبراء في 
إغلاق الصفقات مع العملاء الجادین فقط

باختصار: کن أنت الخیار الأول في سوق العقارات

یقدم الدورة الخبیر / عـــمـــرو عـبد الســـــلام
الرقمــي  التـســویق  مجـــال  في  رائـــــد 
جـــمـــع  عامًا.   15 تتجـــاوز  بخــبرة  العــقاري 
بین الخبــرة الأکادیمیة والتطــبیق العملي منذ 
رفع  في  استثنائیة  نجاحات  وحقق   ،2008 عام 

مبیعات کبرى شرکات التطویر العقاري.

 دورة التسويق العقاري
الرقمي المتقدمة

ضاعف مبیعاتك العقاریة

نبذة عن المدرب
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•  تمـکــین المتخـصصین مـن تصمـیم وتـنـفـیذ 

اسـتراتیجیات تسویقیة رقمـیة فعالة.

•  تعـزیز القدرة علی جذب عملاء مؤهلین وزیادة 

معــدلات التحــویل.

•  تحــسین الظهـــور في محرکات البحث وزیادة 

الوصول للجمهور المستهدف.

•  تطــــویر مهـــارات إدارة العـلاقات مع العملاء 

وتعزیز ولائهم.

•  تعـــزیز القـــدرة علی اتخـاذ قرارات تسویقیة 

مبنیة علی البیانات.

أهداف الدورةمحاور الدورة
•  مهــارات متقدمة في إدارة الحـملات الإعلانیة 

الرقمــیة بکــفـاءة.

•  تقنیــات فعــالــة لتحســین تـرتـیب المواقع 

في نتــائج البحــث.

•  اســتراتیــجـیــات مبتـــــکــرة للتــــسویـق 
عبر البرید الإلکتروني.

•  القــدرة علی تحلیل بیانات الأداء واستخدامها 
فــي تحســـیـن الاستـراتیـجـیات التســویقیة.

•   فــهــم عمـــیق لســلــوك العمــــلاء فــي 
السوق العقاري الرقمي.

ما سيكتسبه المشاركون

بنهـــایة الدورة، سیتمکــــن المشارکـــون من:

•  مضاعــفـــة قــــاعـــدة العمــــلاء وزیــــادة 

المبیعات بشکل ملحوظ.
•  تحــســین العـــائد علـــی الاستثــمـــار في 

الحملات التسویقیة.
•  بنــاء علامــة تجـــاریة قــــویـة في السوق 

العقاري الرقمي.
•  تطــویر استراتیجیات تسویقیة طویلة الأمــد 

تضمن النمو المستدام.
•  التفـوق علـی المنافسین في السوق العقاري 

النتائج المتوقعة

المدفوعة:  الإعلانیة  الحملات  1.استراتیجیات 
 Google تصــمیم وتنـفیذ حمــلات فـعالة علی

و  Facebook لجـذب العملاء الجادین.

:(SEO) 2.تحســین محـــرکـــات البحـث
البحـــث وجــذب  تقنیات متقدمة لتصدر نتائج 

العملاء المحتملین بشکل مستمر.

3.التســویق عــبر البـرید الإلکتروني:
بــنـاء قــوائـم بـریــدیة فعالة وتصمیم حملات 

تسویقیة مخصصة لتعزیز العلاقات مع العملاء.

4.تحلیلات البیانات والأداء: 
 Google Analyticsو Google Tag Manager استخدام
لتـتبــع وتحــلــیل سلـــوك الزوار واتخاذ قرارات 

تسویقیة مدروسة.


